
образец письма инвестору

http://dor-control.info/?r=2678&type=diagrams&size=2&ext=&date=3&s=92&author=Clopper&hm=1&hs=1&cl=1&qr=1&dt=1&trans=0&pu=1&wap=1&sm=1&hfi=1&hsbd=0&comt=vk&q=%D0%BE%D0%B1%D1%80%D0%B0%D0%B7%D0%B5%D1%86%20%D0%BF%D0%B8%D1%81%D1%8C%D0%BC%D0%B0%20%D0%B8%D0%BD%D0%B2%D0%B5%D1%81%D1%82%D0%BE%D1%80%D1%83


В зависимости от ваших целей вы можете составить два типа письма инвестору. Если вы хотите 
заинтересовать инвестора идее, то вы должна предоставить эмоциональную презентацию, а если вы 
хотите продать инвестору бизнес план, то письмо должно быть более конкретное. Но в любом 
письмо вы должны учесть следующие поля и пункты. 1. Приветствие (уважаемый/уважаемая) 2. 
Представления (ваше имя, откуда вы узнали об инвесторе) ... Здравствуйте, дорогие коллеги! В 
сентябре прошлого года нами был запущен Стартап, как и положено с ноля денег и гениальной 
идеи. Время показало работоспособность и еще большие перспективы, чем ожидалось, но как 
обычно для воплощения масштабного проекта требуются сильные партнеры и ресурсы (можно 
измерить деньгами). Ребром стал вопрос поиска серьезного партнера, для расширения зоны охвата и 
увеличения прибыли. Как написать письмо инвестору, чтобы его дочитали до конца Основатели 
Untitled Venture Company Константин Синюшин и Роман Сидоренко — о том, на какие письма они 
не отвечают никогда Константин Синюшин и Роман Сидоренко, основатели частного венчурного 
фонда Тhe Untitled Venture Company, называют себя маргиналами. У них нет штата аналитиков, 
которые разбирают горы писем. Необходимо учесть несколько ключевых фактов об адресате. Он 
сегодня получил около 300 писем, кроме вашего. Он не помнит, в каких обстоятельствах вы 
встречались. Он не помнит, о чем вы говорили. У него есть 20 секунд на то, чтобы прочесть ваше 
письмо, прежде чем он решит отложить его на потом (скорее всего, навсегда). Он, вероятно, не 
будет проходить по ссылкам и открывать аттачменты. 1. Важно, что написано в поле "тема" Очень, 
очень важно. Спасибо за ссылку на замечательный текст в комментариях, его автор — Габриэль 
Вайнберг, основатель DuckDuckGo (симпатичного небольшого поисковика с интересными 
возможностями) и инвестор. Текст небольшой, легко читается, а здесь я его попробую 
прокомментировать, поскольку тоже часто получаю письма с предложением как-то поучаствовать в 
проектах. Итак, что настораживает инвесторов в письмах? Письмо, отправленное через сторонний 
сервис. Собственно, я про это отдельно написал на примере Facebook. Мы неоднократно писали про 
особенности взаимодействия стартаперов и фондов посредством имейлов. Сегодня один фонд, 
традиционно пожелавший остаться анонимным, прислал интереснейший питч стартапа, который 
порвет Apple, Google и Samsung вместе взятых. Смотрите сами. Контакты старатпера у нас есть, 
если кто-то захочет дать ему несколько миллионов долларов - пишите на знакомый имейл. 
Управляющий партнер фонда AltaIR Capital Игорь Рябенький написал колонку для ЦП, в которой 
решил показать молодым предпринимателям, как следует составлять первое письмо для инвестора. 
Многие годы вы бесцельно тратили свое врмя на Фэйсбук. Теперь вам предоставляется шанс 
бесцельно потратить на Фейсбук и Ваши сбережения. Завтра состоится IPO(первоначальное 
размещение) Фейсбука и я знаю, что некоторые из Вас думают. А чем Фейсбук будет отличаться от 
всех других компаний, которые составляли интернет-пузырь начала 2000х (который с треском 
лопнул)? С одной стороны, все эти компании эры дот-ком были пустышками и модой, и не 
осуществляли никакой реальной бизнес деятельности. Коллеги. Здесь на портале много опытных и 
знающих профессионалов. Подскажите план действий вкратце (можно развернуто, если не лень). 
Есть превосходная идея, есть команда профессионалов, но нет денег. Инвестиции требуются 
приличные, т.к. для бизнеса нужен объект недвижимости, желательно в собственности. В процессе 
развития бизнеса можно надеяться на помощь государства. Бизнес-план пока не написан, но готова 
буду его написать, если потенциальным инвесторам моя идея покажется привлекательной. 


