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X Код для использования на сайте: Скопируйте этот код и вставьте его на свой сайт С помощью 
примеров, в работе представлена Теорема Чебышева и Закон больших чисел. Автор(-ы): студент 
Иванов Алексей Количество слайдов: 12 Размер: 228Kb Просмотров: 1473 Скачиваний: 385 
Публикация от: 12 декабря 2011 Закон больших чисел от Бернулли до Маркова в каталоге лучших 
рефератов сети, всего более 300 000 работ Резюме Этот учебный курс разработан для студентов 2 
курса факультета глобальных процессов МГУ им.М.В.Ломоносова и его программа соответствует 
требованиям к обязательному минимуму содержания и уровню подготовки дипломированных 
специалистов в цикле государственных образовательных стандартов высшего профессионального 
образования второго поколения по специальности "Международные отношения". по теме: 
«Относительная частота и закон больших чисел» Учитель: Панфилова Н.И. Тема: Относительная 
частота и закон больших чисел Класс: 9 класс Дата: 23.01. 2015 г. Цели урока: сформировать 
понятие относительной частоты случайного события и усвоить закон больших чисел; научиться 
вычислять относительную частоту случайного события; выработать умения решать простейшие 
задачи с использованием этих понятий. «История экологии» - Биосфера. Надорганизменные 
системы и поиск объекта экологии. Первые экологи. Теофраст. Экология человека. Сохранение и 
экологические движения. Экология — это новая область науки. Уоллес и Мебиус. История 
экологии. Экология и глобальная политика. Ботаническая география и Александр фон Гумбольдт. 
«Основы общей экологии» - Пожар, эрозия, засуха. Свойства экосистем. Зависимость результата 
действия экофактора от его интенсивности. Биотические факторы. Влажность. Порой при продаже, 
чтобы получить одно «да», приходится услышать тысячу «нет». Не каждый шах, который объявляет 
тебе жизнь, является матом и проигрышем. Чаще всего это просто еще одно из естественных 
препятствий, которое надо обойти. В продажах часто используют понятие «воронки продаж». 
Количество людей вверху воронки — это все вероятные клиенты, люди с которыми вы вошли в 
первичный контакт. Количество людей внизу воронки — ваши реальные покупатели. 


